Milestones on Our Journey

Celebrating Three Decades of Growth, Innovation & Global Impact

ResoluXx

We make you competitive by simplifying your supply chain.



Resolux 30 Year Anniversary Timeline
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1995....

founded in Denmark by
Ole Teglgaard.

Main production is reflectors
For light fixtures.
“More light for less money”
We can reduce power
consumption by 50% and

keep the same
light level. ‘ ‘

sker 1KKe pa bekostning al
lysmengden - tvartimod.
Kunden slir to fluer med et
smak. Far mere lys og spa-
rer pA energien, fastslir Ole
Teglgaard.

En lys ide

KETIEKIOTeme 1ra moauviun
kan benyttes til alle former
for belysning, f.eks. ph kon-
tor, skoler, institutioner,
vierksteder, lagre, fabrikslo-
kaler samt i butikker.

rmy AGMRGLLIGLGL L ELauGE”

'ale.v. ‘Landbohgjskolen pi
Frederiksberg, Danfoss |
Grésten og Vojens Kommu
ne er blot nogle af aﬁngeme
der har set et lys i reflekto

pa elregningen

Den lyse ide i finmaet Reso-

let af metalliscret plastmate-
riale, ikke blot spreder de
138% men sparer smndigt
halvdelen af lysregningen.

- Det er Vojens Kommune
er godt eksempel pa. fortel-
ler Ole Teglgaard, indehaver

En lysreflektor spreder lyset og sparer

af Resolux pi Skolevej i

ne blev hvert andet lysstof-
ror fjernet, hvorefter kom-
in{_mén satte 1500 Resolux-
reflektorer op.

Mere for mindre
- Det gav en besparelse pi

elektriciteten pd 113.800

kroner det forste dr, og det
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n investering i reflekto-
rer fra Resolux vil tjene sig
hjem over et til halvandet ar.
Reflektorerne fs i forskelli-

lux, er firmaets reflektorer.  Hesselager. se typer til forskellige lys-
De anbringes direkte pd et | 14 af de kommunale hehov. En matfolie benyttes
lysstofror med en klemme bygmnge:mVojens Kommu-  ved skermterminaler. En

blank til butikker. :

- Det er af stor vigtighed,
at belysningen er lilpasset
dlbcjdsm\l_};ael sﬁ del for—

en fornufng lysforde]mg

med optimal styrke pi

‘arbejdsplanet.
Energikonsulenter  0g.
“BST rundt omkring i landet

~ anbefaler bmgcn af Reso-
ux. Dels fordi reflektorerne

leverer den rette mangde

i lys til et godt arbejdsmiljg,

dels besparelsen pd elektri~
citeten.

Syv szelgere over hele landet
afsatier de -produkiy
medarhqdera pa flexti d pro-
ducerer i den gamle skole i
Hesselager. Hustruen Rikke
Schrpder hjzlper ligeledes
il 1 firmaet.

Roskilde Universitetscen-  rerne fra Hesselager.

aen KOSIEUE MENTIll $UV.UUV-GUU.UUL N INTH JEE NEIMLS Sy p
kunne kgbe en brugt hos dem. Jeg fik den for seks flasker rigtig go
fremragende i fire 3r nu, fortzeller Ole Teglgaard. Ved maskinen er
wngt ogsé er brandi nspektor og brandmand i @rbzaek.

Kontor & edb

]6 7k Oktober 1996 ; g) Tt Sl e

tenke pa nye reflektorer, hvis
det er relativt nye armaturer,
man har. Her har vi ikke noget
at komme efter, men s& snart
der er sket en irring, sa er det pa
tide, at man begynder at over-
veje mulighederne, for oxyde-
ret aluminium sluger meget lys.
— Vi arbejder med metalliseret
folie, der er meget billigt, og

" Ire lys

etl

| Af.S‘md Pedersen som giver en god effekt, og da

vi samtidig arbejder med for-

Lo Et utal af xldre lysstofarma- "| skellige metaller, s& har vi mu-
l’d afdﬁ kom enter som man turer kan i dag rey:f)t\?em: lighed for at give meget blade

Her v}seth Mﬂle P 4 med nye reflektorer, sa de belysninger pa en arbejdsplads.
knokler m 3’ Idarﬂl det amer!kanske marked. kommer til at give et langt Det er vores opfattelse, at de
bedre lys. kraftigt reflekterende udgaver

Rikke eller Ole noget kend- lille, s& man kender hinan-

egner sig bedst til produktion
skab til bramhen. De har den. Faktisk er derkuntoan-  Det betyder, at der ofte vil

og lagre, sa reflektoren skal af-
passes efter, hvor den skal bru-

mattet lamalt selv. dre virksouﬂ'xeder i lﬂndet L\:tngte mamﬁegy :i' :,g, ges, siger Ole Teglgaard.
I tt der laver det samme, somr investering i renoveringer vil Det sydfynskle fm{)ialhar spe-
e ' kunne tjene sig hjem indenfor cialiseret sig i lave belysnings-
Hjaip fﬂ a dre ansa : _RQSDIUX» : rkende en periode p ni til atten méne- beregninger til erhvervslivet, s¢
e T, a der. en virksomhed til enhver tic

- Det storste problem var, at
‘havde nege; newaerk. ~det ikke har veeret noget Det siger direktor Ole Teglga-

: ard, Resolux i Hesselager pa
danspé mﬁe-r-’- @stfyn, som har specialiseret
' == “mstille nye reflektorer

_q at lysstofarmatur -

ramla armaturer tAger

kan se, hvor meget der kan hen
~ tes af besparelser, inden et pro
jekt sattes i gang.

Ud over reflektorer arbejde
virksomheden med beregnin
ger omkring lysstyringer, sd e
hvervslivet ikke brender el ¢
til unedvendige lyskilder. Det ¢
investeringer, der i speciel
tilfelde har vistsig at kunne g
ve besparelser pd helt op mc

“wsyner lysarmatureme i virk- 80 procent af forbruget, da m¢

OleTe rd, Resoluxi ™med en lysstyring sikrer sig,
L e der ikke brander lys i lokal

hvor dagslyset leverer det ne

‘termdl, og det  vendige. Resolux har i dag
ve losninger  eksport af reflektorer til de
armaturer, = ste EU lande samt til Tjekk

RESOLU

LIGHTENS UP YOUR DAY

| Al

fl  Ole Tegigaard kebte | 1995
‘Resalux. Virksomheden har

siden udvikiet sig med fy-
nets hast og havde sidste
ar et bruttoresultat pk 9.9
millioner kroner. P& trods
af successen drammer Ole
Teglgaard Ikke om at saige

sen. - Penge er ikke alt, siger
diraktoren,

&mMs{m&wma-
millioner kro-
ner mod 6 millioner dret far, -

1999

Begins supplying
lights and electrical
solutions for the
maritime sectors.

Lights For pig farms,

schools and offices
are the major
turnover.

Enters the wind industry,
becoming a supplier for
wind turbine OEMs.
UL certified lights
for wind turbines
are exported from
Europe to USA.

(I

Resolux moves to @rbaxk,

and aquires first
big order for
wind turbines.

2003

Launches its First
complete interior kit
for wind turbine
towers and nacelles.

30

years
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Becomes preferred
kitset supplier and

expands production

capabilities in Denmark.

Mpollele erandr i medvind

Af Erik Svarre

wstimmwgaﬁmmedhensyn til ekspart. v
ﬂggli?hal &fs&gmlng, ligesom den skﬂtl. ;

m@genﬁnae,
M@dlgmrxgmsm til Resolux blexrhl—

knap 50 pet. fra 441 2010 til 60 2012.
Arets vinder er ifplge Eksportforenin-
gens direktgr udvalgt blandt Danmarks

ha@stgalesyaxtmmrxmed}emkzedsen

500 sma, mellemstore og

gaards  store virksomheder.

“Resolux har specialiseret sig i at
makette sine. produkte: ogsa“tzl de

- ﬁ:zam& og som via ihardigt

tar  tivering for prisen.

Teglgaard blev ejer af Resolux i
1995. Han har siden faet opbygget en

virksomhed med stort markedskend-

Resolux sendt
til taelling

dgt Borsens |

skab samt godt renomme i en stor del.
af verden.

I 2008 blev virksomheden karet
som Gazeﬂemﬂmonﬁed i dagbla-
tonkurrence mellem
rksonﬂmder tag‘ i dag er vitk-

‘somhedaneta ret i Kina, Brasilien,
Sydkorea og USA. Dertil er der planer
‘om mstedev&mlseahdiemlapan og

ar ‘ces,”iyﬁerlederafEkspnrtferenlngens verden
‘vindnetvzerk Rikke Bergs, rosende mo-

har pmduceret belysnﬂg t1I 40 vind-
mgller hver dag. Kunderne findes 1 47
lande. Det eneste kontinent, som Re-
solux ikke har leveret til er Antarktis.
i E;fsu@bd:sen;dk
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2007

Entry into the
German and

UK markets.
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M Ole Teglgaard, direkter og medindehaver af Resolux i @rbaek har allerede paent fyldt op'i ordrebggerne for 2013, 1. marts udvi-
der man med kontor | Brasilien. foto: Birgitte Carol tielberg

&

Resolux har vindeniryggen

M Det ostfynske firma
afspejler optimismen
ivindmellebranchen.
Virksomheden bliver
idagudpeget til arets
medlemiDansk

Exportforening

P fem ar har Resolux i den
lille gstfynske by @rbek for-
doblet antallet af ansatte til 67
medarbejdere,

Resolux fremstiller belys-
ningsarmaturer til iser vind-
melle- og skibsindustrien, og
virksomheden afleverede 1
gar det hidtil bedste arsregn-
skab i virksomhedens histo-
rie.

For at fuldende billedet
af en wirksomhed med luft
under -vingerne, modtager
direkter Ole “leglgaard i ef-
termiddag Dansk Exportfor-
enings medlemnspris. En pris,
der uddeles blandt 800 med-
lemmer.

Prisen er en anerkendelse
af, at Resolux har fordoblet
eksporten fra: 201041 2012, at
man begir sig pd udfordren-
de markeder i Kina og USA

og at man har udvidet sit in-
ternationale netvaerk betrag-
teligt. 1. marts 3bner man sa-
ledes indkebs- og salgskontor
1 Brasilien.

Bade 2009 og 2010 var ud-
fordrende ar for Resolux, der
kerte med driftsunderskud
for skat pa henholdsvis 4,8 og
4.6 millioner kroner, 2011 gav
et beskedent overskud, men i
2012 vendte vinden.

Driftsoverskuddet vendte
til et plus pa godt ni millioner
kroner og et overskud efter
skat pa 4,4 millioner.

Dererkommetstyr pa pro-
duktion og organisation i det
kinesiske datterselskab 1 Ti-
anjin, der sidste. ar stod for

Resolux Aps.

CVR. 27180663

Direktion: Ole Johannes Teglgaard

en indtjening pa tre millioner
kroner, og handelsselskabet i
USA bidrogogsa pesitivt-om
end mere beskedent - til det
gode resultat.

Fyldte ordrebgger
Det amerikanske selskab bley
ramt af manglende omszt-
ning 1 sidste halvdel af 2012 pa
grund af forsinket vedtagelse
af forlengelsen af en skatte-
ordning for vindmeller.Til
gengeld vil ordningen ifelge
ledelsesberetningen  smitte
positivt ‘af pa indtjeningen i
2013,

Resolux har allerede pa nu-
veerende tidspunkt pent fyldt
opiordrebogerne, og firmaet

Bestyrelse: Niels Holger Poulsen, Rikke Teglgaard Schrader, Mi-
chael T. Jgrgensen, Lars Bull, Stig Christensen

Internet: wwwiresolux.dk

Belab j mio kr. 2010 2011 2012
Bruttofortjeneste 9,2 19,9 28,3
Resultat far skat -4,6 0,6 6,1
Resultat efter skat 33 0.3 T a4
Egenkapital 6,6 7,0 11,4
Antal ansatte 43 56 67

forventer et overskud 1 ar p
niveau med sidste dr.

Den  estfynske  virksom
heds forretningskoncept o
strategi er at folge sine globa
le kunder med rundti verder
og man sidder 1 dag pé en be
tydelig del af verdensmarke
detinden for nichen.

Ole Teglgaard etablered
firmaet sammen med sin hu
stru 1 1970 1 Nakskov, hvo
virksomheden producered
gitre til belysningsindustrie
og reflektorer til lysrarsar
maturer, der gav 50 procen
mere udbytte aflyset.

[ 1995 blev selskabet kab
af nuveerende ejere, og denn
gjerkreds blev i 2010 udvide
med Industriudvikling o
Ove K Invest.

Selskabet har udviklet ‘sj
fra import af belysningsma
turer il 1 dag at veere produ
cent af teknisk belysning pn
miert til vindmelleindustrien
grossister og andre sterre in
dustrikunder, og er'i dag pla
ceret i @rbak, hvor man a
flere omgange har udvide
produktionsarealet.

Af Ole Frank Rasmussen
ofr@fyens.dr

2008.....

North American market and starts collaborating
with major global wind turbine manufacturers.

obtained, establishing its
commitment to quality
and customer satisfaction.

Resolux China

Resolux China established.
Investors in Resolux to
support Future growth.
1SO 9001:2008 certification

Resolux 30 Year Anniversary Timeline

2010

Resolux opens new production
site to meet rising global demand.
Resolux US established with Sales and

Warehouse. Develops and delivers
customized kits For international
wind projects.
Establishes partnership
in South Korea.
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2012

Launch of integrated service
solutions for OEM customers.
Establishes presence in Brazil,

Celebrating Three Decades of Growth, Innovation & Global Impact

entering the South American market.

Becomes recognized as

a global supplier of
tower internals for
the wind industry.
Celebrates 20-year
anniversary with
presence in over

6 countries.

30

years
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2 O 2 3 Generational transition:
New CEO, Mads-Ole Astrupgaard.

Founder Ole Teglgaard continues as the chair-
man of the board. Expands the factories

/ at Resolux Turkey and Resolux India.
\ Joins initiatives for wind industry

Establishes
Resolux Turkey.
Close department

2016

Opens department
in South Africa.
Invests in digitalization
and ERP systems to
streamline operations.
Investors out.
Ole Teglgaard
owner of
Resolux.

standardization and next-
generation component
deﬂgn.

2021

Resolux China & Brazil

expand their Factories.

November 2021 Resolux announces
partnership with Gexpro Services.

in South Africa.
strengthening supply chain ~—
‘ g g supply ~—— * Gexpro

a partnerships and
establishes Resolux India. Services

@  cstablishes Resoluxin Germany. 2 O 2 O rowerlil Supply Shain Seluons 2 O 2 4
Obtains ISO 9001:2105 & ISO 14001:2015. Establishes Back-office in Recife, Brazil.

=~
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Expands the US department with

new location in Des Moines.ﬁ
Expands presence in Asia,

A\l 4
2025

Launches new product lines with a focus on sustainability Expands the factory in US.  alebrates 30 years of
and circular economy with sustainability initiatives and Resolux HQ relocates to innovation, global
commitment to greener supply chains. new Facilities in Nyborg. presence, and
Digital transformation begins: commitment to the
ERP upgrade and smarter logistics systems. green energy transition.

—stronger, smarter,
and more global than
ever before!

Resolux Tirkiye

PART COST

15%

SUPPLY CHAIN
MANAGEMENT

LOGISTICS

INVENTORY
MANAGEMENT

85%
Hidden Cost

ENGINEERING

QUALITY

FINANCE
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30 Years in the Wind Industry

For three decades, Resolux Group has been a dedicated partner to
the wind industry — evolving from a local supplier to a global player,
known For innovation, quality, and customer-focused solutions.

This timeline highlights the key milestones of our journey
and celebrates our contribution to the green transition
through growth, collaboration, and global impact.
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Every day at Resolux Group, WE:

Think Globally - Act Locally

By having a global presence and flexible business model, we build strong
international partnerships. We respect local markets and cultures, and

share knowledge as a global team. Globalization is in our heart:

always operating with a customer-focus approach to simplify global business.

Show Trust

Our passion and engagement make us trustworthy.

We empower individuals to take responsibility and be accountable.
Respect and honesty are essential. Professional communication is in
our DNA, and we act with a sustainable mindset.

Live Quality

We work to high standards and show quality in everything we do.

We accept mistakes as opportunities to learn and are open to new initiatives.
We team up to collaborate. We stay curious and see potential.

We sets our sights even higher every day.

Say “Yes-We-Can”

We go above and beyond, focusing on opportunities and unlocking
potential in every aspect. We do business through partnerships.
Our dedicated employees add value with strong business insight.
We embrace growth and innovation.

&




